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Q2/2026: Kasvupohjan rakentaminen kiihdytti jo
hieman litkkevaihdon kasvua

Liikevaihdon kasvu Yritysasiakkaiden méaaran Kumppanitilitoimistojen maaran
(milj. euroa) kehitys (tuhatta) kehitys

+16,5 % _l +549,2 %—i

422

Q2/2025 Q2/2026 Q2/2025 Q2/2026 Q2/2025 Q2/2026
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Easorin matka pahkinankuoressa

Easorin historia pohjautuu vahvaan tilitoimisto- ja kirjanpito-osaamiseen, silla tilitoimisto Talenom kehitti helppokayttoisia
ohjelmistoja asiakkailleen ja tehokkaita ohjelmistoja kirjanpitajilleen.
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Easor lukuina

= E Laskutetut Pk-asiakkaat

16,000+

Ohjelmistojen
loppukayttajat

60,000+

Kumppanitoimistot

422

(6/26)

ARR (liikkevaihto)

20+ MEUR

Transaktiot vuosittain

10+ miljoonaa

Aktiiviset markkinat

4 220

Tydntekijoita







Markkinatrendit tukevat digitaalisia alustoja

01. 02. O03.

Lainsaadanto ja Asiakaskayttaytyminen Digitalisaatio tapahtuu nyt —
markkinatrendit edistavat siirtyy kohti digitaalisia erityisesti Espanjassa ja
digitalisaatiota (PSD2, alustoja. ltaliassa: valinnat alustojen

verkkolasku, sahkoinen valilla tehdaan ja

kuitti, EU:n vihrea siirtyma). vaihtamisen kynnys on
todistetusti korkea.
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TARKOITUKSEMME

Me uskomme, etta yrittajien
aika on liian arvokasta
kulutettavaksi rutiineihin.
Easor on olemassa, jotta
yrittajat voivat tehda sita,
mita rakastavat.

“En halua enka ehdi
hoitaa hallintoon
liittyvia rutiingja”

“Haluan yrittajyyden
olevan niin helppoa
kuin mahdollista”

Yrittajan
haasteet
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Taloushallinnon alusta

\ Tehokkuus }
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ARVOT

Rohkeus

Draivi

Valittaminen

STRATEGISET PAINOPISTEET

Easor tarjoaa helpoimman
tavan toimia yrittajana

Kasvu — yli 20%
Houkuttelevin ekosysteemi

B2B -palveluiden
tarjoamiseen

“Tarvitsen

“Haluan tyostani
helpompaa ja ansaita
paremmin”

asiakkaita”

“Minulla ei ole
tarvittavia tyokaluja
tehokkaaseen
tyohon”

Palveluntarjoajan
haasteet Sanu

fmun
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Alustapohjainen lahestymistapa muuttaa
taloushallintoa

Kumppanitili- Tehokkaat tydkalut
Asiakasyritys toimisto kirjanpitoon ja
lilketoimintaan

Uusia asiakkaita

@ Integraatiot muihin
ohjelmistoihin

= & e

Helppokayttdinen Palveluntarjoajat

sovellus paivittaiseen . . :

liketoimintaan Allsa intrrum @ Myyntikanava
@ Oma kirjanpitaja e .

helposti loydettavissa SVEA (& @ Lisaa nakyvyytta
@ Helppo integroida Alhaiset

muihin ohjelmistoihin + muut ammattilaiset

markkinointikulut
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Kasvustrategia

Kehitys

Ominaisuuksien kayttoonotto maittain

4R
v

Ominaisuuksien kayttoonotto

129y
i
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()

al

1.
kumppanitilitoimistojen ja
yritysasiakkaiden tuomiseksi
alustalle

-3l Liikevaihdon kasvattaminen

ottamalla kayttoon ominaisuuksia
kasvumarkkinoilla
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Vuoden 2026 strategiset painopistealueet

01.

Kasvu

02.

Tekoaly

Laajensimme kumppanitilitoimistojen verkostoa ja tuimme heita aktiivisesti
uusasiakashankinnassa.

Kehitimme julkisia rajanpintoja helpottaaksemme asiakkaiden ja
kumppaneiden integroitumista ekosysteemiimme.

ltaliassa saimme ensimmaiset tilitoimistot kayttamaan maksullista versiota
alustastamme.

Easor ohjelmistot ovat hyodyntaneet koneoppimista ja tekoalya jo vuodesta
2016 kirjanpidon prosesseissa. Suomessa Taloushallintoliiton tutkimuksen
mukaan tilitoimistot arvioivat, etta heidan kayttamansa ohjelmistot
kasittelevat ostolaskuista 47 prosenttia automaattisesti. Sen sijaan
automaatioaste Easorin kirjanpito-ohjelmassa on noin 80 prosenttia koko
kasiteltavan aineiston osalta, joista ostolaskujen automaattinen tilidinti on
yksi helpoimmin automatisoitavista.

Ohjelmistokehityksessa tekoalytydkalut ovat nopeuttaneet kehitystyotamme
merkittavasti.

Kesakuussa toimme palkanlaskennan Al assistentin pilottikayttoon
helpottamaan palkanlaskentaa.
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Q2/2026 lyhyesti

Ensimmainen kokonainen vuosineljannes itsenaisena porssiyhtiona — kasvu kiihtyi
1 hieman

Kumppanitilitoimistojen maara onnistuttiin yli kuusinkertaistamaan vuodessa 442 (65)
toimistoon, mika luo pohjaa tulevaisuuden kasvulle.

Yritysasiakkaiden maaran vakaa kasvu

Yritysasiakkaiden maara kasvoi vuodessa 16,5 prosenttia 16,1 (13,8) tuhanteen.

2 Vertailukelpoinen liikevaihto kasvoi 7,7 % ja vertailukelpoinen kannattavuus laski
suunnitellusti kasvun kiihdyttamiskustannusten, itsenaisena porssiyhtiona toimimisen
aiheuttamien kustannusten ja kohonneiden poistojen vaikutuksesta.

Investointitaso laskee

3 Investoinnit omiin ohjelmistoihin pienenivat suunnitellusti 10,1 prosenttia 4,7 (5,2)

miljoonaan euroon vertailukauteen nahden. Yhtio sijoittaa investointien laskusta vapautuvan
kassavirran kasvuinvestointeihin.

e250r



Vertailukelpoisen likkevaihdon kehitys

Vertailukelpoinen liikevaihto Vertailukelpoinen liikevaihto

Q2 2026 (milj. euroa) * Kasvu syntyi Suomesta ja H1 2026 (milj. euroa)
Espanjasta. Asiakasmaara
kasvoi laajemman

. +6,6 %
+7.7 % jakelukanavaverkoston 1 }
¢ ansiosta.
o . o 10,9
» ’ « Ohjelmistoveloitukset 10 10.2
' aloitettiin Espanjassa vuoden .
4 alussa.
* Kumppanitilitoimistoverkosto 6
kehittyi hyvin.
2 4
* Laajemman
jakelukanavaverkoston uudet 2
asiakkuudet tukivat kasvua.
Y 0

4-6/2025 4-6/2026 1-6/2025 1-6/2026
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Kasvu tulee uusasiakashankinnasta

Asiakkaiden maara * Kumppanitilitoimistojen maara
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M Yritysasiakkaat, Suomi Yritysasiakkaat, kansainvalinen B Suomi Kansainvalinen
Yritysasiakkaiden maaran kasvu tukee lyhyen ja Kumppanitilitoimistojen maaran kasvu tukee keskipitkan ja
keskipitkan aikavalin kasvua. pitkan aikavalin kasvua.

*Asiakasmddrdn raportoinnissa on siirrytty raportoimaan vain veloitettavia asiakkuuksia. Ei-veloitettavien yritysasiakkaiden mddrén raportointi on lopetettu. Vuosineljinneksen
asiakasmddird on laskettu kuukausittain laskutettujen asiakkaiden keskiarvona. Aikaisempien kausien kansainvdiliset asiakkuudet, joista on veloitukset aloitettu vuoden 2026 alussa on ea S O r
laskettu veloitettaviksi kaikille kausille vertailukelpoisuuden helpottamiseksi.



Vertailukelpoisen kayttokatteen kehitys

Vertailukelpoinen kayttokate

Q2 2026 (milj. euroa)

-18,0 %
4 |

70,1 %

2
1
0

4-6/2025

4-6/2026

* Vertailukelpoinen
kannattavuus laski
suunnitellusti kasvun
kiihdyttamiskustannuste
nja itsenaisena
porssiyhtiona
toimimisen
aiheuttamien
kustannusten
vaikutuksesta.

Vertailukelpoinen kayttokate H1 2026
(milj. euroa)

-18.4 %

6
-~ .

55,8 %

1-6/2025 1-6/2026

o N N
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Vertailukelpoisen liikkevoiton kehitys

Vertailukelpoinen liikevoitto Vertailukelpoinen liikevoitto H1 2026

Q2 2026 (milj. euroa) (milj. euroa)
* Vertailukelpoinen
9990 kannattavuus laski ,7 -76,7 %
l— Sa9% suunnitellusti kasvun
1,0 kiihdyttamiskustannusten
jaitsenaisena i
08 ﬂ porssiyhtiona toimimisen 21,0 %
aiheuttamien
0,6 kustannusten
vaikutuksesta. ]
04 * Vertailukelpoista
v liikevoittoa painoi v
0.2 aiemmasta
korkeammasta
e 16/2005 16/2026 investointitasosta 0
johtuneet kohonneet 1-6/2025 1-6/2026
Lt poistot.
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Easorin taloudellinen ohjeistus vuodelle 202

e€250r

Ohjeistus (ennallaan, julkaistu 16.12.2025)

* Easorin lilkevaihdon arvioidaan kasvavan 3-10 prosenttia vuoden 2025
carve-out-perusteiseen liikevaihtoon verrattuna.

* Liikevoittomarginaalin odotetaan heikkenevan jakelukanavien
rakentamisen ja kasvupanostusten vuoksi. Nama toimet luovat
edellytyksia pitkan aikavalin kasvulle. Liikevoittomarginaalia heikentavat

myos erillisena listayhtiona toimimisen kustannukset.

Tulosohjeistuksen perusta (kohokohdat)

* Easorilla on vahva sopimuskanta Suomessa

* Kasvua ajavat kumppaniverkosto ja heidan uudet asiakkaansa kaikissa
toimintamaissa

* Nykyisten asiakkaiden lisamyynti tukee kasvua
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Miksi sijoittaa Easoriin?

Vahva toimija taloushallinnon digitalisaatiossa
1 Pitka historia taloushallinnon digitalisoinnista Pohjoismaissa
Syvaa osaamista digitalisaation kiihdyttamiseen Euroopan markkinoilla

Valmius skaalautuvaan kasvuun
2 Easor toimii jo useassa Euroopan maassa
Isot investoinnit ja arkkitehtuurin uudistus valmiina

3 Korkea jatkuva litkkevaihto luo vakaan kassavirran
Vahentaa likketoiminnan riskitasoa

a4 Yhtio tavoittelee yli 20 %:n vuotuista liikevaihdon kasvua
Keskipitkan aikavalin tavoite (2—4 vuotta) orgaanisen myynnin kautta
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